
１４：００～１５：００ セミナー

保険薬局で実践できる
自店の強みを活かした売上アップの進め方セミナー
●保険薬局の販売力のセルフチェック
●自店の強みを活かした売上アップの進め方
●地域の患者数アップの取り組み事例
●明日から実践のためのステップは？

経営コンサルティング事業部 山下 善史

１５：００～１５：１０ ネグジット総研からのご提案（商品紹介）
１５：１０～１５：３０ 質疑応答・アンケート

地域の患者数アップのために、どのような取り組みを実施されているでしょうか。

保険薬局のサービスは他との差別化が難しい印象もありますが、顧客に伝わる伝え方ができておらず、
自店の強みが活かせていないケースも散見されます。

商品・サービスは、「良い」から購入するのではく、「良いと思う」から購入するものです。

「新規顧客を増やすため」「リピート顧客を増やすため」「客単価を増やすため」に、どのように進めていく
と良いのか、地域の患者数アップに向けた取り組み例をご紹介します。

皆様のご参加・ご視聴を心よりお待ち申し上げております。

第２回 調剤くん薬局経営者の会 オンラインセミナー

7月17日 （土）
14:00～15:30 （入室13:30～）

オンライン
会場

※プログラムの時間は目安です

地域の患者数アップの取り組み事例を

探している方へ

会員企業様 1社2PCまで

セミナープログラム

皆様のご参加を
お待ちしております

Let’s
Connect

保険薬局で実践できる

自店の強みを活かした売上アップの進め方セミナー



株式会社ネグジット総研 経営コンサルティング事業部
〒650-0033 兵庫県神戸市中央区江戸町８５－１ ベイ・ウィング神戸ビル５階
ＴＥＬ：078-393-2153 ＦＡＸ：078－330－3654 Ｅ-ＭＡＩＬ：forum@nextit.co.jp

上記内容は弊社のセミナーの案内等に使用させて頂きます。今後、このような案内が不必要な場合は下記にチェックをして
FAXにてご連絡お願い致します。 □ 今後の案内は不要です

下記へ必要事項をご記入の上、ＦＡＸ（０７８－３３０－３６５４）にてお申込下さい

２０２１年 ７月 １７日（土） 調剤くん薬局経営者の会 無料オンラインセミナー に参加申込みます。

貴社名： 代表者名：

窓口担当者：
役職： 氏名：

店舗数：

参加者：

お名前： メールアドレス：

貴社所在地：

〒

TEL： FAX：

※視聴方法をメールで
ご連絡しますので、
必ずご記入下さい

日程

セミナー費用 調剤くん薬局経営者の会 会員様に限り 1社２PCまで

2021年７月１７日（土） オンライン会場
※ログインのご案内はセミナー開催7日前を目途に連絡をさせて頂きます。

日 程

14：00 ～ 1５：３０ （講演・質疑応答含む） ※ZOOMへの入室13:30～時 間

第２回オンライン セミナー申込書

２０２１０6ＤＭ

受講に関する
注意事項

＜アクセスのための環境条件＞
・パソコンまたは同等機能のタブレット、マイク、ヘッドホン／イヤホンWEBカメラ（機器内蔵含む）
・ブロードバンド回線によるインターネット接続（目安：実質で上り／下り50Mbps以上）
・ブラウザーソフト（Microsoft Edge, Google Chromeなど。Zoom使用予定）
・雑踏や周囲の会話のない静かな環境
※原則音声のみの参加はご遠慮ください。個別の事情がある場合は事前にご相談ください。
・講師の急病や荒天・天災等、やむを得ない理由により、研修の延期または中止、講師の変更をさせていた
だく場合がございます。講座の延期や中止にともない受講者側に生じた受講料以外の費用等の賠償には
一切応じかねますので、予めご了承ください。

初めて
ZOOMを

ご利用される
方へ

当セミナーはWeb会議システム「ZOOM」を利用します。初めてご利用の方は以下の手順にて、当日使用予
定のパソコンまたは同等機能のタブレットへ、予め「ZOOMクライアントソフト」のインストールをお願いします。

①「ZOOM」をインターネット検索
②「ZOOM」ホームページ最下段
から「ミーティングクライアント」をクリックしてください。

③次のページから「ミーティング用Zoomクライアント」を
ダウンロードしインストールしてください。

zoom ＜タブレットの場合＞

お使いのストアから
「ZOOM Cloud Meetings」
をダウンロードして下さい

お名前： メールアドレス：

お申込は

FAXで


